ScieTec

Senior Sales Manager Projects (m/w/d)

Ihre Aufgaben:

e Eigenverantwortliche Betreuung von ausgewahlten Schlisselkunden sowie die aktive Akquisition
von neuen Kunden und Offnung sowie Entwicklung neuer Markte

e Erstellung des kaufmannischen und technischen Angebots und bei Beauftragung fur die
Initiierung der Durchfiihrung und Uberwachung aller in den Projekten anfallenden
vertriebsrelevanten Vorgange

e Umsetzung der Vorgaben und Erreichung der gesteckten Ziele, um die Winsche und
Anforderungen der Kunden mit den Unternehmensinteressen und Zielen in Einklang zu bringen

e Mitverantwortlich fUr die Auf3endarstellung des Unternehmens in Abstimmung mit der
Gesellschafterin, des Marketings und der Geschaftsleitung

e Prifung der Machbarkeit von Anfragen und Auftrdgen (gem. QMB Vertragsprifung) in
Abstimmung mit dem Projektmanagement unter Berticksichtigung der bei der zur Verfliigung
stehenden personellen Ressourcen

lhr Profil;

e Abgeschlossenes Studium oder Berufsausbildung und nachweisbare mehrjahrige Erfahrung
e Erfahrung in den Life Science Branchen (vorzugsweise Biotech und Pharma)

e Eigenstandiges und eigenverantwortliches Arbeiten

e Spald an der Zusammenarbeit mit Kunden und Projektteam

Benefits:
e Freundliche, offene und ehrliche Unternehmenskultur

¢ Engagiertes und hilfsbereits Team
e Tolle Arbeitsatmosphére in modernem Biiro im Herzen von Miinchen
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